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Objetivo:

— Obtener las habilidades y herramientas necesarias
para evaluar, analizar y crear ideas potenciales de
negocios en ciencias de la salud, que sean
realizables y productivas, y permita estructurar el
inicio de operacién y crecimiento a futuro con base
a un optimo modelo de negocios.

Dirigido a:

— Profesionales en ciencias de la salud,
administradores y duefios de negocios,
emprendedores, personas entusiastas con el
deseo de incursionar en el desarrollo de negocios
en ciencias de la salud.

Reconocimiento:

— Al finalizar tu programa recibirds:

* Diploma Digital UVM con validez curriculary
tecnologia Blockchain con cédigo QRy de
verificacion..
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cPor qué UVM?

60 anos de experiencia académica, mds de 150
programas educativos y mdas de 180 programas de
excelencia a nivel nacional.

Adquieres conocimientos y habilidades esenciales aplicables
de manera inmediata a tu actividad profesional.

Los profesores que imparten las Certificaciones y Diplomados
siguen un modelo de ensefianza con ejemplos reales, pues
cada uno de ellos es experto y reconocido en su campo.

Flexibilidad educativa que te permite estudiara tu ritmo,
a cualquier hora y en cualquier lugar.

Los Diplomados y Certificaciones de UVM enriquecen tu CV y
te posicibnan como el mejor candidato.
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Al estudiar el programa podras:

Evaluar una idea de negocios y su

factibilidad en el sector de ciencias %4

de la salud.

Definir el modelo de negocios
Optimo para su area de
expertise.

Guiar el inicio de operaciones a
través de un plan y enfoque
integral en todo el negocio.

Planear el crecimiento a futuro
del negocio a través del andlisis |
de indicadores operativos. =

Liderear la adicidn de nuevos
proyectos con base a los % 4
conocimientos adquiridos.
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O] 1ade salud.

1. Importancia del autoconocimiento para el
desarrollo personal y profesional.

2. Estrategias para fortalecer la confianza en
uno Mismo.

3. Elementos de una comunicacién clara y
asertiva.

4. Respeto a la diversidad y empatia en el

Desarrollo Humano del Profesional de

trato con los demds.
5. Regulaciéon emocional y manejo del
estrés.

6. Resiliencia frente a adversidades.

7. Resolucién de conflictos y negociacion.
8. Bisqueda del propdsito de vida y

contribucion al bienestar comuan y social.

Mercadotecnia de Proyectos
Relacionados con la Salud.

1. Seleccién de la idea de negocio.
2. Necesidades del mercado.

3. Investigacion del mercado.

4. Segmentacion del mercado.

03 Salud.

1. Contabilidad y finanzas y su relacién en la
generacién de informacion.

2. Clasificacion de los costos del servicio o
producto.

3. Registro contable (Cargo y Abono).

5. Andlisis de la competencia.

6. Estrategias de diferenciacion.

7. Mision, visidon y valores del negocio.
8. Identidad corporativa.

Administracion en los Negocios de

4. Estado de Resultado

5. Estado de Situacién Financiera.
6. Estado de Cambios en la situacién

Financiera (Flujo de efectivo).

7. Inversion y financiamiento.

Los Diplomados, Certificaciones, Bootcamps y Cursos son programas de capacitacion basados en las disposiciones de la NOM-035. Todos los
programas cuentan con valor curricular ante la Secretaria del Trabajo y Previsién Social. Programas sujetos a mejora continua y a cambios sin previo
aviso. Para mas informacién, consulta el Reglamento Académico para Programas de Educacion Continua, las politicas administrativas y la oferta
completa de Diplomados, Certificaciones, Bootcamps y Cursos en el siguiente enlace electrénico: https:/ [uvm.mx/oferta-academica/diplomados-

certificaciones
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Reglas bdsicas sobre el
04 cumplimiento fiscal y laboral.

1. Tipos de régimen. 5. Planeacion fiscal de acuerdo a la
2. Impuesto sobre la renta (ganancias) e estrategia de negocio.

Impuesto sobre el valor agregado. 6. Aspectos legales y fiscales del negocio.

3. Deducciones fiscales. 7. Trdmites para iniciar un negocio.
4. Cumplimiento de obligaciones laborales

(Cuotas y retenciones).

5 Ventas y Servicio al Cliente.

1. Comprension de las necesidades del 4. Acercamiento y presentacién ante el
cliente. cliente.

2. Conocimiento del producto o servicio que 5. Objeciones y cierre de venta.

se ofrece. 6. Calidad y servicio al cliente.

3. Prospectacion de clientes. 7. Modelo de negocio Canvas.

Manejo de las Redes Sociales como
O 6 Promocidon en los Negocios de Salud.

1. Panorama actual de las redes sociales en 5. Uso efectivo de la publicidad pagada en

el mundo de los negocios. redes sociales.

2. Seleccion de plataformas adecuadas 6. Gestion de crisis y manejo de situaciones
para el negocio. adversas.

3. Estrategias de contenido. 7. Aspectos legales y leyes aplicables a

4. Branding y posicionamiento. redes sociales.

Los Diplomados, Certificaciones, Bootcamps y Cursos son programas de capacitacion basados en las disposiciones de la NOM-035. Todos los
programas cuentan con valor curricular ante la Secretaria del Trabajo y Previsién Social. Programas sujetos a mejora continua y a cambios sin previo
aviso. Para mas informacién, consulta el Reglamento Académico para Programas de Educacion Continua, las politicas administrativas y la oferta

completa de Diplomados, Certificaciones, Bootcamps y Cursos en el siguiente enlace electrénico: https://uvm.mx/oferta—ocademica/diplomados—
certificaciones
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Beneficios de
la modalidad

Clases en vivo, actividades interactivas y casos
prdcticos. Puedes interactuar con profesores y otros
alumnos para tener una experiencia mas
enriquecedora.

Networking. Tienes la oportunidad de construir una red
de contactos profesionales con otras personas que

tienen intereses similares o se desempefian en el
mismo dmbito.

Estudia a tu ritmo. Consulta todas las sesiones
grabadas en el horario que mds te convenga.

*Aplica lo que aprendas de forma inmediata.

Nota: Si no asistes a las sesiones en vivo con el profesor
en las fechas y horarios establecidos, tendrds 30 dias
naturales para ver completa la grabacion de la clase
en Teams® y realizar la actividad asignada para que
acredites el modulo.
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SE PARTE DE LA UVM

f o

@uvmmx uvm @uvmmx  uvm.mx



https://api.whatsapp.com/send?phone=+525580113400&text=Quiero%20saber%20c�mo%20inscribirme%20a%20un%20Diplomado,%20Certificaci�n%20o%20Bootcamp&utm_source=PDF&utm_medium=FOLLETO&utm_campaign=PDF_GF_UVM_CONT_AON_C_AUTO
https://www.facebook.com/UVMmx
https://www.youtube.com/@uvm
https://www.instagram.com/uvmcomunidad/
https://uvm.mx/

