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Objetivo:

— Aplicar los conocimientos sobre procesos y requisitos
en contrataciones del sector publico, identificando los
factores clave y la documentacién necesaria para
elaborar propuestas técnicas y econdmicas en
licitaciones publicas o excepcionales.

Dirigido a:

— Personas fisicas o morales interesadas en participar
en procedimientos de contratacién, asi como servidores
publicos que busquen capacitacion o actualizacion
en la materia.

Reconocimiento:

— Al finalizar tu programa recibirds:

 Diploma Digital con validez curricular
y tecnologia Blockchain con cédigo QR
y de verificacion.

* Certificado International Coaching and
Consulting Network.
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éPor qué UVM?

Tenemos mas de 60 afios de experiencia académica,
mds de 150 programas educativos y mds de 180 programas
de excelencia a nivel nacional.

Adquieres conocimientos y habilidades esenciales
que puedes aplicar de inmediato en tu actividad profesional.

Los profesores que imparten las Certificaciones
y Diplomados son expertos reconocidos en sus campos.

Tienes flexibilidad educativa que te permite estudiar
a tu ritmo, a cualquier hora y en cualquier lugar.

Los Diplomados y Certificaciones UVM enriquecen tu CV
y te posicionan como el mejor candidato.
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Al estudiar el programa podras:

Identificar los principios rectores de las
contrataciones en el Sector Publico.

Conocer los procedimientos,
documentacion y tratamiento de las
licitaciones pUblicas y sus excepciones.

Identificar requisitos para elaborar
Propuestas Técnicas y Econdmicas
que cumplan con la normatividad.

Desarrollar estrategias juridicas para
el seguimiento y manejo de
impugnaciones o sanciones.
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publicas

Marco tebrico y legal de las
contrataciones publicas

Criterios constitucionales

Clasificacion de las contrataciones
publicas

Disposiciones legales y administrativas
aplicables

Ambito de aplicacién de las
contrataciones publicas

Planeacidn, programacién
presupuestacion y gasto en adquisiciones,
arrendamientos y servicios

©
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Introduccion a las contrataciones

El programa anual de adquisiciones,
arrendamientos y servicios
Consideraciones generales sobre
procedimientos de contratacién
Ejemplos de procedimientos de
contratacion

De los contratos y convenios derivados
de procedimientos de contratacion
Ejemplos de instrumentos juridicos
Medios de solucién de controversias

02 De la licitacion pUblica

w

Consideraciones generales sobre las
licitaciones publicas
Documentacién previa:

a. Anexo técnico

b. Solicitud y emision de dictamen
de viabilidad técnica

c. Investigacion de mercado

d. FO-CON

De la convocatoria a la licitacién publica
De la revisién y publicacion de la
convocatoria

De la junta de aclaraciones

© o N
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De la presentacién de propuestas
técnicas y econdémicas

De la evaluacién

Del fallo

Entrega de documentacidn legal y
administrativa

Modulo de formalizacion de
instrumentos juridicos

De las garantias

De la administracion y cumplimiento
del contrato
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Excepciones a la licitacién publica
(invitaciéon a cuando menos tres
personas y adjudicacion directa)

De las excepciones especificas

De los casos presentados al Comité de
Adquisiciones, Arrendamientos y Servicios
(CAAS)

De la acreditacion de los supuestos de
excepcion

De la justificacion de la excepcidn

De las diferencias con el procedimiento
de licitacién publica

De los contratos marco

04 Elaboracién técnica y econdmica

1.

Andlisis de bases
a. Requisitos para participar en
la licitacion
b. Identificacion del tipo de licitacion
c. Cronograma de actividades, plazos
y actos a celebrar
d. Verificacién de cumplimiento general
Cumplimiento de especificaciones
técnicas
a. Entrega de trabajos o lugar
de desarrollo
b. Comparativo de productos o servicios
c. Andlisis de deficiencias o ventajas
d. Determinacion de précticas a cumplir
Junta de aclaracion de bases
a. Participacion en la junta de aclaracién
b. Formulaciéon de preguntas
c. Razonamientos para posicionar
producto o servicio
d. Repreguntas
e. Nuevos elementos a considerar

4. Consideraciones presupuestales en

la propuesta econémica

a. Identificacién de contratos anteriores

b. Andlisis de precios

c. Cdlculo de recursos adicionales

d. Anticipos y forma de pago

e. Consideraciones sobre cumplimiento
parcial y sanciones

f. Montos de fianzas y excepciones

g. Gastos de financiamiento
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O 5 Presentacién de propuestas

1. Verificacion de anexos

a. Organizacién, generacion
y digitalizacion

b. Estratificacién de la empresa

c. Verificacion de archivos electrénicos

2. Documentacion legal

a. Escrituras pUblicas constitutivas

b. Apoderados o representantes legales

c. Identificaciones y firmas

d. Documentos de experiencia

e. POlizas de fianza y liberaciones
anteriores

f. Actas de entrega recepcion

y de finiquito anteriores
3. Cumplimiento de obligaciones fiscales

a. Opinion positiva de cumplimiento
de obligaciones 32-D ante el SAT

b. Constancia de situacion fiscal

c. Opinién de cumplimiento de
obligaciones fiscales en materia
de seguridad social

d. Constancia de situacion fiscal en
materia de aportaciones patronales

e. Aviso REPSE

4. Cartas, escritos, manifiestos, etc.

a. Escrito de no encontrarse en los
supuestos de los articulos 50 y 60
de la LAASSP

b. Declaracién de integridad

c. Declaraciones en materia
anticorrupciéon

d. Acuse del manifiesto de vinculos o
relaciones con servidores publicos

e. Clasificacién de informacién como
reservada o confidencial

5. Compranet

a. Plataforma

b. Funcionamiento de la plataforma

c. Identificacién de dependencias
y procedimientos

d. Descarga de informacidn

e. Participacion en procesos de visita
y aclaraciones de bases

Carga de archivos e informacién

a. Carga de informacién parcial

b. Seguimiento de actos de proceso

c. Propuesta técnica

d. Propuesta econémica

e. Acuses electronicos

Actas, fallos, contratos

a. Actas por actos

b. Tiempos de impugnacion de actos

c. Actas como pruebas

d. Acta de recepcidn de propuestas
técnicas

e. Actas de junta de aclaracion
de bases

f. Acta de fallo

g. Firma de contrato
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6 Recurso y sanciones

1. De las infracciones y sanciones 4. Del arbitraje, otros mecanismos de
2. De lainconformidad solucion de controversias y competencia
3. Del procedimiento de conciliacion judicial

5. Ejemplos prdcticos de la presentacion
de recursos

Los Diplomados, Certificaciones, Bootcamps y Cursos son programas de capacitacién basados en las disposiciones de la NOM-035. Todos los
programas cuentan con valor curricular ante la Secretaria del Trabajo y Prevision Social. Programas sujetos a mejora continua y a cambios sin
previo aviso. Para mas informacién, consulta el Reglamento Académico para Programas de Educacion Continug, las politicas administrativas y
la oferta completa de Diplomados, Certificaciones, Bootcamps y Cursos en el siguiente enlace electronico:
https://uvm.mx/oferta-academica/diplomados-certificaciones
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Beneficios de
la modalidad

Clases en vivo, actividades interactivas y casos
practicos. Puedes interactuar con profesores y otros
alumnos para tener una experiencia mdas enriquecedora.

Networking. Tienes la oportunidad de construir una
red de contactos profesionales con otras personas
que tienen intereses similares o se desempenan en
el mismo dmbito.

Asesoria y acompafiamiento. Cuentas con un
facilitador por mdédulo para guiarte durante tu curso.

Aplica lo que aprendas de forma inmediata.

Nota: Si no asistes a las sesiones en vivo con el profesor en las
fechas y horarios establecidos, tendrds 30 dias naturales para ver

completa la grabacién de la clase en Teams® y realizar la actividad
asignada para que acredites el médulo.
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SE PARTE DE LA UVM
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@uvmmyx uvm @uvmmyx uvim.mx




